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I. Présentation générale

• Plus de 10 ans d’expérience sur le marché B2B

• Des newsletters thématiques couvrant les 
secteurs des RH, du Marketing, du Management 
et des Nouvelles Technologies

• Une présence internationale : Royaume-Uni, 
États-Unis, Pays-Bas et Australie

en quelques points :



II. Les newsletters (250 000 @bonnés opt-in)

NTIC Marketing Business Management



III. Les annonceurs mettent en avant leurs contenus



III. Formulaire pré-rempli et qualification



IV. Présentation des résultats de l’opération



V. Livraison des leads opt-in et qualifiés

Vos bénéfices :

1. Nos formulaires pré-remplis vous permettent d’obtenir les 
informations clés des contacts générés ayant manifesté un intérêt 
pour vos produits/services

2. Qualifiez encore plus les leads avec 1 à 3 questions

3. Recevez vos leads dans les 48 à 72 heures après l’envoi



CPI : (Coût Par Insertion)

Engagement sur 1 Insertion : 1 Bulletin, 1 date quelque soit le nombre de leads générés 

CPL : (Coût Par Lead)

Engagement sur 1 Volume : (minimum de 50 leads) quelque soit le nombre de 

bulletins que nous aurons besoin d’envoyer pour atteindre ce volume de leads.

TM : (Télémarketing ciblé)

Engagement sur 1 Volume : (minimum de 100 leads)

VI. Les différents modes de collaboration



VII. Ils nous font confiance…
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